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เทคนิคการเบิกความ 

       พ.อ.พินิจ    ตั้งสกุล 

หัวหน้าผู้เช่ียวชาญเฉพาะด้านคดีพิเศษ 

 

ชีวิตพนักงานสอบสวนคงหนีไม่พ้นท่ีต้องเบิกความ หากเบิกความผิดพลาดจาก

ข้อเท็จจริงในส านวน หรือเบิกความก ากวม สับสน จนศาลเกิดข้อสงสัย แน่นอนว่าต้องเกิดผลเสียต่อ

คดี ท้ังท่ีทุ่มเทท าส านวนมาเป็นอย่างดี ดังนั้นการเบิกความจึงมีความส าคัญไม่ยิ่งหย่อนไปกว่าการ

สอบสวน ผมเคยขึ้นเบิกความในคดียาเสพติด ใช้เวลาเบิกความ ๘ วันเต็ม ท้ังเช้าและบ่าย ส่วนวันท่ี ๙ 

เบิกเฉพาะช่วงเช้า ผลค าพิพากษาออกมาดี ศาลสั่งลงโทษจ าคุกจ าเลย ๒ คน จาก ๕ คน ในข้อหา

สมคบเกี่ยวกับ ยาเสพติด ซึ่งพนักงานอัยการผู้น าสืบในคดี บอกผมว่าเป็นคดีแรกท่ีศาลสั่งลงโทษใน

ข้อหาสมคบ ดั้งนั้นในฐานะพนักงานสอบสวนผู้เฒ่า จึงอยากเล่าประสบการณ์นั้น ให้แก่ พนักงาน

สอบสวนหนุ่มสาว น าไปพิจารณาใช้ประโยชน์ต่อไป ซึ่งเทคนิคการเบิกความดังกล่าวผมด าเนินการ

ดังนี้          

๑.หาจุดแข็ง-จุดอ่อน ในส านวนการสอบสวน 

     การท่ีศาลจะพิพากษาลงโทษจ าเลยในคดีได้นั้น ศาลจะต้องเชื่อในข้อเท็จจริงของ

ส านวน และการน าสืบในชั้นศาลโดยปราศจากข้อสงสัย การจะท าให้ศาลเชื่อในข้อเท็จจริงโดย

ปราศจากข้อสงสัยได้นั้น ก็ต้องเบิกความเน้นให้ศาลทราบถึงจุดแข็งในส านวนในขณะเดียวกัน ก็ต้อง

หาเหตุผลมาอธิบายเพ่ือปิดจุดอ่อนในส านวนเช่นเดียวกัน ดังนั้นการที่จะทราบจุดแข็ง และจุดอ่อน ใน

ส านวนได้ ท่านก็จ าเป็นต้องอ่านส านวนท้ังหมด ท าความเข้าใจกับมันให้ตลอดหาเหตุผลให้ได้ว่า 

เพราะเหตุใด เอกสารชิ้นนี้ หรือ พยานปากนี้ จึงปรากฏอยู่ในส านวน เมื่อท่านหาเหตุผลโดยตลอด

ดงันี้แล้ว ท่านก็จะทราบจุดแข็งและจุดอ่อนในส านวนโดยเฉพาะจุดอ่อน ท่านต้องหาเหตุผลมาอธิบาย

เพ่ือปิดมัน ยกตัวอย่าง จ าเลยในคดีเป็นผู้ซื้อยาเสพติดเพ่ือจ าหน่ายต่อ แต่มีหลักฐานว่า ลูกจ าเลยร่วม

ล าเลียงยาเสพติดมาส่งให้แก่พ่อ จึงเกิดความส าคัญท่ีเป็นจุดอ่อนในคดี “ตกลงแล้วจ าเลยเป็นผู้ซื้อ          
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เพ่ือจ าหน่ายต่อหรือผู้ขาย” ดังนั้น หากไม่หาเหตุผลอย่างเหมาะสมมาอธิบายพฤติการณ์ของลูกจ าเลย

ให้ได้ผลของคดีก็อาจจะเสียหายวิธีการอธิบายของผมก็คือ “การซื้อขายยาเสพติดนั้น ไม่เหมือนกับ

การ  ซื้อขายสินค้าท่ัวไป ผู้ขายจะต้องเชื่อใจ ผู้ซื้ออย่างสนิทใจ ดังนั้นผู้ซื้อจึงให้ลูกมาร่วมในการ

ล าเลียง ยาเสพติดด้วยเพื่อให้เกิดความเช่ือใจระหว่างกันและยังเป็นประโยชน์ในการซื้อขายในอนาคต

อีกด้วย” เป็นต้น 

๒. เขียนค าเบิกความเป็นภาษาพูด 

 การเบิกความก็คือ การพูดให้ผู้ฟังเข้าใจความหมายในสิ่งท่ีสื่อออกไปตามความ

ต้องการของผู้พูด หากพูดออกไปแล้วผู้ฟังแปลความเป็นอย่างอื่นท่ีไม่ตรงกับความต้องการของผู้พูด 

การเบิกความย่อมจะล้มเหลว ดังนั้นเพื่อให้การเบิกความครบถ้วนในเนื้อหา และศาลมีความเข้าใจ

ความหมายตามท่ีต้องการผมเตรียมการดังนี้คือ น าสาระส าคัญของส านวนท้ังจุดแข็ง จุดอ่อนและ

เหตุผลท่ีปิดจุดอ่อน มาก าหนดเป็นหัวข้อท่ีต้องการเบิกความ โดยหัวข้อท่ีก าหนดจะเรียงตามล าดับ

เหตุการณ์ท่ีเกิดขึ้น พร้อมท้ังอธิบายสาเหตุ และผลของแต่ละเหตุการณ์ หลังจากนั้นก็จะน าหัวข้อท่ี

ก าหนดดังกล่าว มาเขียนค าเบิกความเป็นภาษาพูดท่ีเหมาะสมกับบุคลิกของตนเอง ขอเน้นนะครับว่า

ค าเบิกความต้องเป็นภาษาพูดท่ีเหมาะสมกับบุคลิกผู้เบิกความ จึงจะท าให้การเบิกความไหลลื่น 

ชัดเจน และมีความน่าเชื่อถือสูง เมื่อเขียนค าเบิกความเสร็จท่านต้องอ่านทบทวนเพื่อให้ทราบว่ามี

หัวข้อใดตกหล่นไปก็จะได้เพ่ิมเติม หรือมีค าพูดใดท่ีหากพูดออกไปแล้วก ากวมก็ให้แก้ไขซะ ต่อจากนั้น

ท่านก็ซ้อมเบิกความตามท่ีท่านเขียน และให้จับเวลาด้วยว่าตั้งแต่เริ่มต้นเบิกความไปจนจบใช้เวลา

เท่าใด เพ่ือน าข้อมูลเรื่องเวลาท่ีจะใช้แจ้งต่อพนักงานอัยการที่น าสืบเพื่อขอใช้เวลาในการเบิกความต่อ

ศาลค าเบิกความท่ีเขียนขึ้นนั้นให้น าติดตัวไปเบิกความด้วย มันมีประโยชน์อย่างยิ่งซึ่งผมจะเล่าให้

ทราบต่อไป 

๓. วางแผนเบิกความร่วมกับพนักงานอัยการ 

พนักงานอัยการท่ีน าสืบคือผู้ช่วยเหลือท่านโดยการถามติง ในกรณีท่ีท่านเบิกความ

ผิดพลาดหรือก ากวม นอกจากนี้ยังมีพนักงานอัยการบางท่านอาจจะก าหนดแผนการเบิกความไว้

ล่วงหน้า เพื่อให้พยานเบิกความตามแผนดังกล่าว ซึ่งก็อาจจะเป็นสิ่งท่ีดี หากพนักงานอัยการเข้าใจ
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ส านวนโดยตลอด แต่ถ้าไม่ ผลเสียแห่งการเบิกความก็จะตามมา ดังนั้นท่านในฐานะพนักงานสอบสวน

ท่ีต้องเข้าใจส านวนคดีโดยตลอดจึงมีหน้าท่ีน าเสนอแผนการเบิกความ ซึ่งก็คือค าเบิกความของท่านท่ี

ได้เตรียมไว้ให้แก่พนักงานอัยการผู้น าสืบได้รับทราบ แล้วปรึกษาหารือกันจนได้ข้อสรุป แล้วปรับแผน

ของแต่ละฝ่ายตามข้อสรุปท่ีได้  จากประสบการณ์ ท่ีผ่านมาเมื่อผมได้เสนอแผนการเบิกความ         

ต่อพนักงานอัยการผู้น าสืบ พนักงานอัยการจะเห็นพ้องด้วยกับแผนที่ผมน าเสนอทุกครั้ง 

๔. การเบิกความ  

ก่อนการเบิกความ ๑ วัน ท่านต้องซ้อมเบิกความตามค าเบิกความท่ีได้เขียนไว้จน

ขึ้นใจ เมื่อเข้าเบิกความจงเบิกความตามแผนท่ีได้เขียนไว้ โดยให้เบิกเฉพาะข้อเท็จจริงเท่านั้น  ความ

เชื่อ ความรู้สึก หรือความน่าจะเป็น มิให้น าเสนอในขั้นตอนนี้เด็ดขาด เมื่อเสร็จสิ้นการเบิกความ

ในช่วงเช้า ท่านต้องตรวจสอบดูว่าค าเบิกความของท่านต่อศาลเป็นไปตามแผนหรือไม่ โดยการน าค า

เบิกความท่ีท่านเขียนไว้เป็นตัวเปรียบเทียบ หากพบว่ามีบางหัวข้อหรือบางเหตุการณ์ท่ียังไม่ได้เบิก 

ท่านต้องหาทางก าหนดแผน ท่ีจะสอดแทรกค าเบิกความท่ีตกหล่นในช่วงเช้าดังกล่าวเพิ่มเติมเข้าไปใน

ค าเบิกความในช่วงบ่ายให้ได้ เมื่อเสร้จสิ้นการเบิกความในช่วงบ่ายท่านก็ต้องตรวจสอบอีกว่ามีค าเบิก

ความใดตกหล่นไปบ้าง กระท าการตรวจสอบในลักษณะเดียวกับช่วงเช้า หลังจากนั้นก็ต้องหาทางน า

ความเบิกความท่ีตกหล่นในช่วงบ่ายไปสอดแทรกเพิ่มเติมในการเบิกความครั้งต่อไป กระท าดังนี้

เรื่อยไปจนเสร็จสิ้นการเบิกความ ผลการเบิกความก็จะออกมาดี ทุกครั้งท่ีผมเบิกความจะใช้วิธีการ

ขั้นตอนตามท่ีเล่ามานี้มีอยู่คดีหนึ่งหลังจากผมเบิกความไปแล้ว ๒ วัน (เช้า-บ่าย) ทนายจ าเลยร้องต่อ

ศาลว่า ขอให้เพิ่มพยานอีกปากหนึ่ง ซึ่งศาลไม่ยินยอมโดยกล่าวว่า พ.อ.พินิจ ให้การครบถ้วนเข้าใจง่าย 

จึงไม่มีความจ าเป็นต้องเพิ่มพยานโจทก์ หากทนายจ าเลยต้องการทราบข้อเท็จจริงใดเพิ่มเติมให้ถาม

พยานตอนซักค้าน  

การท่ีทนายจ าเลยร้องต่อศาลใช้เพิ่มพยานโจทก์เบิกความเพิ่มอีก ๑ ปาก โดยอ้าง

เหตุผลเพื่อต้องการทราบข้อเท็จจริงเพิ่มเติมไม่น่าจะใช่วัตถุประสงค์ท่ีแท้จริง วัตถุประสงค์ที่แท้จริงน่า

เช่ือว่า ต้องการท าลายน้ าหนักความน่าเชื่อถือค าเบิกความของผม ในกรณีท่ีค าเบิกความของพยานท่ี
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จะมาเพิ่มนี้แตกต่างจากของผม จะเห็นแล้วนะครับว่าค าเบิกความท่ีเขียนเป็นภาษาพูดท่ีเหมาะสมกับ

บุคลิกของผู้เบิกความมีความส าคัญแค่ไหน 

 

 

๕. การตอบค าซักค้าน 

เมื่อท่านเบิกความได้อย่างครบถ้วนและศาลเข้าใจอย่างดีแล้ว ขั้นตอนการซักค้านก็

คือความหวังเดียวของทนายจ าเลยท่ีจะท าให้ลูกความตนเองรอดคดี โดยการท าให้ท่านตอบ   ข้อซัก

ค้านผิดพลาด อันจะท าให้ค าเบิกความมาก่อนหน้านี้ลดความน่าเช่ือถือลง หรือถ้าแย่กว่านั้นก็คือ ค า

เบิกความของท่านเกิดข้อสงสัยส าคัญ วิธีการดังกล่าวอาจได้แก่ การยั่วยุให้ท่านโมโห ซึ่งเป็นเร่ืองปกติ

ครับท่ีคนโมโหจะพลั้งปากโดยไม่ยั้งคิด ดังนั้นท่านจ าเป็นต้องควบคุมอารมณ์ให้ได้ แต่ถ้าเหลืออดแล้ว

ก็จ าเป็นต้องตอบโต้อย่างเหมาะสม เช่น มีคดีหนึ่งทนายจ าเลยหนีบปากกาด้วยมือขวา แล้วใช้มือนั้น

เปิดเอกสารไปมาท่ีคอกพยาน ปากกาก็เฉี่ยวตาของผมไปมาโดยไม่มีทีท่าว่าจะหยุด ผมจึงพูดว่า 

“เรียนใต้เท้าครับ กรุณาสั่งให้ทนายไปเปิดเอกสารท่ีอื่นได้มั้ยครับ ผมกลัวปากกาจะท่ิมตาผมครับ” 

เท่านั้นแหละครับศาลดุทนายจ าเลยทันที ให้ไปเปิดเอกสารท่ีโต๊ะของตนและทนายจ าเลยไม่เล่นทริค

(Trick) นี้กับผมอีกเลย อีกวิธีหนึ่งท่ีทนายจ าเลยขอบใช้ ก็คือถามประเด็นข้อกฎหมาย ถ้าท่านตอบได้ก็

ตอบแต่ถ้าตอบแล้วพลาดมันจะเสียหายมากทีเดียว ฉะนั้น อย่าลืมนะครับว่าประเด็นข้อกฎหมาย   

ศาลยังมีความเห็นต่างกันเลย ทางท่ีดีท่ีสุด คือ ไม่ตอบโดยชี้แจงออกไปว่าท่านมาเบิกความเพื่อให้

ข้อเท็จจริงเท่านั้น ส่วนประเด็นข้อกฎหมายเป็นอ านาจของศาลท่ีท่านจะพิจารณา  ชี้แจงเพียงเท่านี้

ท่านก็จะหลุดจากบ่วงประเด็นข้อกฎหมายแล้ว  อีกวิธีหนึ่งท่ีทนายจ าเลยชอบใช้โดยเฉพาะคดีท่ี

ซับซ้อนและมีเอกสารจ านวนมาก คือ การสรุปค าเบิกความของท่านเป็นเอกสาร โดยตั้งใจสรุปผิดจาก

ค าเบิกความของท่าน แล้วให้ท่านรับรองเอกสารนั้นในชั้นศาล หากท่านรับเอกสารนั้นเมื่อไร หายนะ  

จะมาเยือน ดังนั้นวิธีท่ีดีท่ีสุดหากไม่ใช่เอกสารในส านวน ท่านต้องปฏิเสธสถานเดียว อีกวิธีหนึ่งท่ีทนาย

จ าเลยชอบใช้คือ ตั้งค าถามวกวนก ากวมเพ่ือให้ท่านงง วิธีการแก้ไขที่ดีที่สุด คือ นึกถึงค าเบิกความของ



๕ 

 

ท่าน แล้วให้การซ้ าถึงค าเบิกความเดิมเป็นการดึงคู่ต่อสู้ให้เข้ามาเล่นในสนามของท่านให้ได้ เท่านี้ก็

เรียบร้อยแล้ว 

 ผมขึ้นเบิกความทุกคดีผมใช้เทคนิคท่ีผมเล่ามานี้ และทุกคดีศาลพิพากษาลงโทษ 

ท้ังสิ้น หวังว่าบทความนี้ คงจะเป็นประโยชนแ์ก่ท่านบ้าง 

 


